
 

 

トラブルやクレームが多い 

なぜ資金繰りが苦しいの？ 

お客様が全く来ない？ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

特定非営利活動法人 さいたま起業家協議会 

日時（※変更になりました） 
 平成２２年 ３月６日（土） 
      13：30～16：45 
会場 
 埼玉県創業・ベンチャー支援センター 
 ３Ｆ会議室 ※詳しくは裏面をご覧ください 
受講料  3,000 円 ※当日受付にてお支払い 
定員   15 名（申し込み順） 
講師 
 内容① 中小企業診断士 角田 光則 
 内容② 税理士     望月由美子 

ドキドキ・ワクワクする創業。しかし現実は厳しい。   
お客様が全く来ない、資金繰りが苦しくなってきた、おま
けにトラブルも発生。事業が順調でも納品遅れ、人材不足、
右腕幹部が育っていないなど課題が山積み。 

それこそ起業家に必ずやってくる「３年目の壁」。 

突破の秘訣は「起業家」から「企業経営者」への脱皮です。     
「正しい方法」で「計画的に」事業を進めることができる『企業
経営者』になるための初歩を専門家がやさしく紹介します。 

内容① ３年目の壁突破の計画立案 
 モデル事例を分析して３年目の壁を突破する基本
をマスターしていきます。 
・経営理念/ビジョンを再確認する 
・外部環境の変化を分析する 
・内部状況の変化を分析する 
・具体的なアクションプランを策定する 
 

内容② ３年目に必要なお金の計画 
 事業を軌道に乗せていくための財務知識をＱ＆Ａ
形式でマスターしていきます。 
・決算書は社長の通信簿 
・現在の財務状況をつかむ 
・数字で業績を管理する 
・商品構成を再検討する 
 

★次のチェックが１つでもある方が対象です★ 

□起業して２年～５年を迎える起業家 

□新規事業を立ち上げて２年～５年の方 

□「３年目の壁」対策を早めに知りたい方 

□事業は順調だが先行きに不安のある方 

□「資金繰り」にいつも困っている方 

□残念ながら事業が低調である方 

  

 



 

参加申込書 
 

 

 

セ ミ ナ ー 名 

平成２２年３月６日（土）１３：３０～１６：４５ 
起業３年目の壁 絶対突破！セミナー 

ふ り が な 

お  名  前 
 

性 別 年代 男性  女性 10 代 20 代 30 代 40 代 50 代 60 代以上 

ご   住   所 

〒   － 

 

電  話  番  号   （   ） E-mail      @ 

事業内容 
 

創業時期 平成   年   月 

※ご記入頂きました個人情報に関しましては、本セミナー以外の目的では使用いたしません。 

お申し込み日    年    月    日 

参加申込書 ＦＡＸ送信先 → ０４８－８５１－５３２６ 

＜会場案内図＞ 
 

 

お問い合せ  
 

特定非営利活動法人 

 さいたま起業家協議会 
  

 電話：０４８－８５１－７５６６  

 ＦＡＸ：０４８－８５１－５３２６  

 

会場へのアクセス 

 
JR 埼京線 北与野駅前 

JR 京浜東北線・高崎線・宇都宮線  

さいたま新都心駅下車徒歩８分 

 

http://www.biz-startup.pref.saitama.lg.jp/ 

 
 

 




